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Spunti commerciali per i Partner Noverim TTC

FASE 3: USCIAMO DAL COVID
PIU DETERMINATI CHE MAI

Gent.mo Partner,

ti sei chiesto ultimamente cosa significa davvero essere Partner TTC? Non & solo I’scrizione a qualcosa di gratuito, che
ogni tanto ti offre un corso di formazione interessante, magari con crediti formativi gratuiti, e che manda mille
comunicazioni come fanno altri mille istituti blasonati.

Essere Partner TTC & molto di piu.

Essere Partner TTC significa avere a disposizione i colleghi di Noverim, Professionisti che ti possono davvero
supportare nel trovare nuovi clienti e nuove opportunita di business. Noi non siamo in concorrenza con te, noi siamo
tuoi alleati. In un momento in cui persino Banca Intesa e |l Sole240re tentano di costruire reti di Professionisti,
FACENDO PAGARE l'iscrizione, per poi non offrire nulla di tangibile al di la del brand, noi ti offriamo la possibilita
reale e concreta di aumentare il tuo giro di affari, di sostenere i tuoi clienti con servizi davvero utili, con soluzioni
determinanti in un momento cosi drammatico.

Cosa devi fare tu? AGIRE!

Mandaci la Partita IVA di un tuo cliente o potenziale cliente, lo analizzeremo per te, valuteremo quali servizi offrire,

che supporto dare. Il tutto con il brand del tuo studio. Fissa una video call con il tuo cliente. Interverremo come tuoi
partner e il tuo cliente avra la percezione di lavorare con un Professionista preparato per supportarlo in ogni ambito
aziendale.

Cresci tu, cresce Noverim, cresce I'imprenditore!

Mai come in questo periodo I’'UNIONE FA LA FORZA.

Ti sei gia unito a noi, adesso € il momento di AGIRE per la crescita del tuo studio e per il bene dei tuoi clienti.

Ti aspettiamo...Noverim c’e!
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